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O Núcleo de Inovação Tecnológica da Universidade Federal de 
Viçosa (NIT.UFV) é uma estrutura institucional que promove a 
gestão da inovação e a proteção da propriedade intelectual 
desenvolvida na Universidade. Um grande desafio enfrentado 
pelas universidades é o baixo nível de prontidão das soluções 
desenvolvidas, apesar de seu potencial de impacto frente à 
sociedade. O Setor de Alianças Estratégicas do NIT.UFV tem 
como objetivo atuar como elo de ligação entre a Universidade 
e o setor produtivo. Para fortalecer suas ações, foi idealizada 
uma estratégia de prospecção ativa baseada em ferramentas 
e metodologias ágeis para identificar sinergias das pesquisas 
desenvolvidas na UFV com as empresas privadas. Este trabalho 
tem por objetivo apresentar as ações implementadas e os 
resultados obtidos até o momento.

Objetivos

Apresentar as ações implementadas pelo NIT.UFV para 
aproximação Academia-Mercado.

Apoio Financeiro

ODS 17

Categoria: Pesquisa e Inovação
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Jacinto Sena, 

Maria Aparecida Braga Rocha e Oliveira.

Os resultados demonstram a importância da iniciativa 
realizada, ressaltando o potencial das pesquisas na geração 
de impactos sociais e econômicos à sociedade. Eles também 
reforçam a necessidade de aprimoramento contínuo da 
abordagem visando fortalecer contatos, ampliar a divulgação 
das tecnologias e das competências da UFV, de forma a 
identificar oportunidades que resultem em parcerias de 
sucesso entre a Universidade e setor produtivo, consolidando 
um ambiente colaborativo para a promoção da inovação em 
diversos setores do mercado.
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