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Introducao

O potencial de transformacao das pesquisas desenvolvidas na
poOs-graduacao em solucoes tecnologicas, podem fazer com que
a UFV gere ainda mais impacto na sociedade. Mostra-se
oportuno entao, ter um programa que possibilite aos
pesquisadores, dar o primeiro passo a aplicacao das pesquisas
no mercado, através de métodos e ferramentas de
Desenvolvimento de Produto (FARIA, A.F.), trabalhadas em 5

etapas operacionais no programa “Sua tese, Um negocio”.
Objetivos

Auxiliar aos pesquisadores em transformar os seus resultados
de projetos de pesquisas em ideias de negocios e
consequentemente em spin-offs académicas (Figura 1).

\'\ /
(xﬁ lu’; \"'.I r'/ \"', lu’; \"'.I r'/ \"', lu’; \"'-, r'/ \"', l,- lu’; \"'-,
] ] B ]
el nel Aael Inel AN
Resultados de\ | Ideia de Projeto de Spin-off Criacao
Pesquisas Negocio Negocio de Valor

Figura 1: Etapas do processo de criagcdo de uma spin-off académica

Métodos

As 5 etapas operacionais (Figura 2), foram estruturadas para
executar o processo de criacao de spin-offs (Figura 1) através de
um programa de empreendedorismo.

A etapa de Selecao consiste na analise do Resumo Executivo (RE)
de acordo com critérios pré-estabelecidos. A partir do modelo
gerado através do RE, sera testada a viabilidade, considerando os
aspectos técnicos, comerciais e financeiros, para direcionar o
pesquisador a seguir com o projeto ou propor novos contextos de
aplicacao da pesquisa frente ao mercado, caso se aplique.
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Para os projetos que demostrarem viabilidade sera atribuido
apoio técnico para a criacao do Plano Tecnologico, com objetivo
de estruturar e amadurecer a ideia através da interacao do
trindmio Tecnologia, Produto e Mercado (TPM). Com as bases de
aplicacao tecnologica bem consolidadas, o pesquisador sera
preparado para o processo de captacao de investimentos, por
meio de editais de fomento, contatos com fundos de capital
semente e empresas. Por fim, o “Bora Empreender?” consiste na
tomada de decisao quanto a Empreender, sendo direcionado ao
programa de Pré-Incubacao do tecnoPARQ ou Valoracao
Tecnolégica, sendo encaminhado para a CPPI auxiliar neste
processo, bem como orientar posteriormente quanto ao
licenciamento ou transferéncia da tecnologia para o mercado.
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Figura 2: Etapas operacionais do programa “Sua tese, Um negocio”

Resultados Previstos

Espera-se com a operacionalizacio do programa que os
estudantes de pos-graduacao tenham novas oportunidades
quanto a aplicacdo dos resultados dos seus projetos de
pesquisa, transformando-os em produtos inovadores que
atendam as necessidades dos setores produtivos ou incentivem
a criacaio de novas empresas de Dbase tecnologica,
potencializando o desenvolvimento econdmico e social.
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